
Elevator pitch
– sztuka prezentacji
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Cel zajęć

Do czego zajęcia ze sztuki prezentacji:
• nauczą Cię jak przygotować wartościową prezentację
• pokażą podstawową strukturę prezentacji pomysłu
• wskażą najważniejsze elementy komunikacji niewerbalnej
• przedstawią przykład dobrej prezentacji
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Agenda

• Motywacja i cel
• Przykłady
• Pitch
• Dobre slajdy
• Pożądane cechy prezentującego
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Cel

More Entrepreneurial Life at European Schools

Główne cele każdej prezentacji:
• „sprzedaż” siebie
• sprzedaż produktu/usługi
• bycie przekonywującym



Dobre przykłady
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Zawsze korzystaj z przykładów:
• TED talks
• YouTube
• slideshare.net
• uncle Google

Używaj ich mądrze!



Dobre przykłady

Przykład dobrego przykładu

Pitching to VC – David S. Rose

Link do filmu [David Rose, 2007]
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http://www.ted.com/talks/david_s_rose_on_pitching_to_vcs


Porozmawiajmy!

• długość prezentacji
• cel inwestora
• 10 ważnych cech
• przykucie uwagi
• „flow” prezentacji
• dwóch prezentujących
• dobre slajdy
• kwestie techniczne
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Najważniejsze dla inwestora
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• zespół,
• pasja,
• doświadczenie,
• wiedza,
• umiejętności,
• przywództwo,
• wiara,
• wizja.



„Flow” prezentacji
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Pozytywy:
+ logiczna całość
+ rzeczy zrozumiałe
+ walidatory

Negatywy:
- rzeczy nieprawdziwe
- rzeczy niezrozumiałe
- zmuszanie do myślenia
- nieścisłości
- błędy, literówki, …



Dobre slajdy

Główne zasady:
- nie używaj „wyczesanych” szablonów
- zaufaj prostocie
- unikaj slajdów typu „walls of text”
- mniej jest lepiej
- obrazki

Przykład: Dave McLure – How to pitch a VC 
by Slides That Rock
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[Slides That Rock, 2012]







































































5 najważniejszych zasad:
• kontakt wzrokowy
• skupienie i koncentracja
• komunikacja niewerbalna
• storytelling – link do filmu [Stanford, 2005]
• „zakotwiczenie w scenie”
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Cechy prezentującego

http://news.stanford.edu/news/2005/june15/jobs-061505.html


Podsumowanie
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Przykład podsumowujący wykład:
Link do filmu [Startupbootcamp, 2013]

https://www.youtube.com/watch?v=XSk3xO2-3rE


?Dziękuję. Pytania
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